PROTOCOLLO M.0.L.

Make me
w’smile

PRENDI IL CONTROLLO DEI
NUMERI DEL TUQ STUDIO
PER AUMENTARE LA
MARGINALITA FINO AL 50%
E 1 TUOI GUADAGNI PERSONALI



PERCHE LA MAGGIOR PARTE
DEI DENTISTI, NONOSTANTE IL
DURO LAVORO, NON RIESCE A

GUADAGNARE QUANTO MERITA?

In questi 8 anni a fianco dei dentisti, ho scoperto che I’'80% di
loro fattura tanto ma guadagna solo qualcosina in piu dei loro
dipendenti...

Tutto questo mentre lavorano piu di 60 ore a settimana e sacrificano la
loro vita privata.

Questo accade perché non hanno il controllo dei numeri dello
studio, lavorano a sentimento, e quindi il loro studio € in balia del
caso...

Nel 2025 non puoi piu permetterti di ignorare i numeri dello studio.

Soprattutto perché, con tutti i costi che devi affrontare (tra affitto,
attrezzature, materiali di consumo, stipendi, bollette ecc...), rischi di
rimanere col cerino in mano.




ECCO PERCHE HO CREATO PROTOCOLLO
M.0.L., LUNICO PERCORSO PER TITOLARI DI
STUDI DENTISTICI CHE TI PERMETTERA DI:

01 02
MOLTIPLICARE LA STABILIRE IL

REDDITIVITA DEL TUO COMPENSO
STUDIO FINO AL 50% IDEALE PER | TUOI
COLLABORATORI

AVERE | SOLDI FAR CRESCERE IL
NECESSARI PER FARE SALDO DEL TUO CONTO
INVESTIMENTI NEL CORRENTE OGNI MESE
TUO STUDIO

In questo percorso sarai affiancato da un nostro coach specializzato che
ti aiutera ad applicare tutte le nozioni che imparerai.

Inoltre, avrai a disposizione un gruppo privato su WhatsApp con il team
di Make Me Smile, a cui potrai rivolgere tutte le domande che vorrai.
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COME FUNZIONA
|8 PROTOCOLLO M.0.L.

Step 1: Questionario iniziale

All’'inizio del percorso, dovrai compilare un questionario
dettagliato per esplorare ogni aspetto del tuo studio
odontoiatrico.

Questo ci permettera di abbinarti al coach piu adatto alle
tue esigenze.

Step 2: Budget Previsionale

Ti mostreremo come creare un budget previsionale
pianificando entrate e uscite con una precisione millimetrica,
in modo da ottenere il controllo totale sui numeri del tuo
studio.

Non solo: esamineremo il budget previsionale che hai creato
per identificare eventuali anomalie.

Risultato?
Zero sorprese a fine mese.
Zero notti insonni preoccupandoti del flusso di cassa.



Step 3: Costo Poltrona VS Costo Attivita

Scoprirai perché calcolare il costo poltrona & INUTILE
e perché il costo attivita e il VERO indicatore da tenere
sott’occhio per monitorare lo stato di salute del tuo studio.

Il costo attivita infatti rivela dove si nascondono le
inefficienze nel tuo studio. E ti mostra esattamente dove
intervenire per ottimizzare i margini.

Da qui, apriamo la strada per creare sempre piu profitto.

Step 4: MDC e MOL

Il Margine di Contribuzione (MDC) ti dice quanto e redditizio
ogni singolo trattamento, mentre il Margine Operativo Lordo
(MOL) ti mostra la redditivita complessiva dello studio.

Durante questo percorso ti forniremo gli strumenti per
analizzare MDC e MOL con una semplicita sorprendente.

Inoltre, ti mostreremo come determinare il costo di

ogni collaboratore, come calcolare il tuo listino in modo
scientifico e verificheremo che il nuovo listino sia calibrato
per massimizzare i margini.

Step 5: Saturazione Poltrona

Pensa alle tue poltrone come a delle risorse che hanno un
costo fisso, indipendentemente dal fatto che siano occupate
o meno. Una poltrona vuota infatti € un costo che non
genera alcun ricavo.



Ti mostreremo come calcolare la saturazione poltrona, in
modo da misurare quanto efficacemente stai utilizzando
ogni poltrona del tuo studio durante le ore lavorative.

Step 6: Report finale

Al termine del percorso, ti consegneremo un report finale su
tutto cio che é stato fatto e sui prossimi passi da compiere
per ottimizzare ancora di piu i numeri del tuo studio

CONTATTI

www.makeme-smile.com
+39 366 455 4486 (WhatsApp Ylenia)

info@makeme-smile.com

NUMERO VERDE: 800 962 252




CONDIVIDI
| ESPEI , RIGEVI
UN

Vuoi partecipare a questo evento insieme ad altri tuoi colleghi
titolari di studio? Desideri condividere con loro I'opportunita di
crescita che hai scelto per te?

Con Make Me Smile hai la possibilita di farlo, ottenendo anche un
riconoscimento concreto.

PRESENTANDOCI UN COLLEGA CHE DECIDERA DI INIZIARE UNO DEI NOSTRI
PERCORSI. RICEVERAI IL 5% DEL VALORE DEL SUO PRIMO ACQUISTO.

Esempio pratico:

Se il tuo collega sceglie un percorso da 10.000 €, una volta
confermato il contratto riceverai un bonus di 550 €.

Potrai utilizzarlo per:

« Scontare il totale del tuo percorso attuale,

« Applicarlo a percorsi futuri,

« Oppure, dietro emissione di regolare fattura, riceverlo come
CcoOmpenso economico.

E il nostro modo per ringraziarti e valorizzare la fiducia che ci
dimostri nel presentarci i tuoi contatti.

Ti bastera comunicare al tuo consulente Make Me Smile il nome e
il numero del collega interessato: al resto penseremo noi.
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